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EZZE Seguros acelera vendas em Vida PME com cotador digital e campanha de 100% de agenciamento adicional

Ferramenta reduz em até 90% o tempo de cotação e permite emissão digital para operações com até 1.000
vidas

Marco Garutti, Diretor Técnico de Vida e Massificados da EZZE Seguros

A EZZE Seguros reforça sua estratégia de crescimento no segmento de Vida PME com duas frentes
voltadas à produtividade e à rentabilidade do corretor: o Cotador EZZE, plataforma digital que
permite cotar, transmitir, faturar e movimentar apólices em poucos minutos, e a campanha Top de
Vendas, que garante 100% de agenciamento adicional sobre a primeira parcela das apólices
emitidas até 31 de julho de 2026.

A iniciativa combina tecnologia, eficiência operacional e incentivo comercial para ampliar a
autonomia do corretor e reduzir etapas burocráticas no processo de venda. Com o Cotador EZZE,
operações que antes exigiam formulários, envio de documentos e retorno operacional passam a ser
realizadas digitalmente, em cerca de cinco minutos.

A EZZE está entre as poucas seguradoras do mercado que oferecem cotação digital para produtos
PME com até 1.000 vidas e Capital Global com até 500 vidas, ampliando a capacidade de
atendimento do corretor com mais agilidade, escala e autonomia operacional.

“O mercado exige cada vez mais velocidade e eficiência operacional. A EZZE investiu fortemente
na estrutura de Seguro Vida, ampliando equipes, sistemas e ferramentas para entregar mais
autonomia ao corretor e acelerar os processos comerciais. Foram contratados 12 comerciais
especialistas, além de investimentos em tecnologia e automação”, afirma Richard Vinhosa, CEO da
EZZE Seguros.

Além da cotação digital, a plataforma oferece faturamento automático quando a relação de vidas
permanece igual ao mês anterior, movimentação de vidas em tempo real, janela de ajuste antes do
pagamento e disponibilização imediata de documentos como boletos, analíticos e certificados.

O multicálculo automatiza processos operacionais e reduz tarefas manuais, permitindo maior
produtividade, redução de erros e mais segurança no tratamento das informações. Com o
preenchimento de um único formulário digital, o corretor acessa rapidamente diferentes opções de
preços, coberturas, movimentações e faturamento.

“Nosso objetivo foi entregar ao corretor uma ferramenta que lhe dê autossuficiência real nas
modalidades PME e Capital Global, com a capilaridade de vidas que o mercado exige. Reduzir em
até 90% o tempo gasto em operação significa devolver ao corretor o ativo mais escasso do seu dia:
tempo para vender e cuidar do cliente”, destaca Marco Garutti, Diretor Técnico de Vida e
Massificados da EZZE Seguros.

Principais facilidades do Cotador EZZE

Faturamento automático quando a relação de vidas permanece igual ao mês anterior
Movimentação de vidas em tempo real, realizada diretamente pelo corretor
Janela de ajuste antes do pagamento para correções operacionais
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Documentação disponível imediatamente após a movimentação, incluindo boleto, analítico
e certificados
Operação de multicálculo em menos de cinco minutos

O multicálculo permite que diferentes operações e movimentações sejam realizadas
simultaneamente a partir de um único preenchimento, tornando o processo mais rápido, eficiente e
padronizado.

A tecnologia chega em um momento de forte expansão da companhia. Em 2025, a EZZE Seguros
alcançou R$ 1,9 bilhão em prêmios emitidos – crescimento de 24% em relação ao ano anterior.

Campanha Top de Vendas

Para acelerar a adoção da ferramenta e impulsionar os resultados comerciais, a EZZE também
mantém ativa a campanha Top de Vendas. Entre 11 de maio e 31 de julho de 2026, cada apólice de
Vida PME ou Capital Global emitida pelos cotadores digitais garante ao corretor 100% de
agenciamento adicional sobre a primeira parcela.

“É a janela do ano para o corretor que quer crescer com a gente. Estamos incrementando a
remuneração porque queremos que o parceiro experimente o ciclo completo – cotador, emissão e
faturamento – e veja na prática que vender Vida PME na EZZE é mais rápido, mais simples e mais
rentável”, afirma Waldecyr Schiling, Diretor Comercial da EZZE Seguros.

Sobre a EZZE Seguros

A EZZE Seguros é uma seguradora brasileira fundada há mais de seis anos e certificada pelo
terceiro ano consecutivo pelo Great Place to Work, referência global em ambiente de trabalho. A
companhia está entre as seguradoras mais rentáveis do país e segue ampliando sua atuação com
foco em inovação, eficiência operacional e crescimento sustentável.

Fonte: EZZE Seguros/IV 5, em 15.05.2026.
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